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Förord

Med kompetensen du får i denna bok kommer du få all den kunskap du behöver för att göra lönsamma affärer när det gäller domänhandel.

Boken är tänkt som den första i en serie av fler böcker inom onlinemarknadsföring som därmed kommer täcka bland annat sökmotormarknadsföring, varumärkesbyggande, sociala medier, konverteringsoptimering och flera andra relevanta delar för att kunna öka sin kompetens inom området ”onlinemarknadsföring”.

Det är en svår balansgång i att skriva en bok likt denna då jag inte vet vem du som läsare är. Av denna anledning har jag valt att skriva den så att den förhoppningsvis passar både nybörjare och ”proffs” (om man kan säga så).

Mitt mål är att du som läsare kommer kunna sätta dig vid en dator och helt enkelt börja skapa goda investeringar i domäner - Internets hustomter.

Albin Stööp






 

1. Inledning och presentation

Jag heter Albin Stööp och jag är vad jag skulle kalla mig själv för - en entreprenör (trots att jag inte gillar det ordet). Det var i skrivande stund åtta år sedan jag köpte min första domän, sedan dess har jag för att vara ärlig - varit besatt i domäner. Många kollegor delar samma intresse och det är fantastiskt roligt att kunna tjäna pengar på något som är så tidseffektivt och stimulerande.

Ofta kan jag få intresse för något, men det kan liknas vid en ”hajp” som sedan lägger sig. När det kommer till domäner har det dock inte blivit en hajp, det är ett bestående intresse - och idag även en stadig inkomstkälla. Det är inte ofta i livet man har den turen som gör att man kan tjäna pengar på sitt största intresse, men när det väl händer så är det något av det bästa som finns för dig som person.

Du mår bra av att arbeta med det du tycker om (vilket troligen är samma som ditt intresse) och det gör att du också får en bättre uthållighet och även presterar bättre i ditt arbete.

Flera tusen domäner senare så sitter jag här på Starbucks på centralstationen i Göteborg som en tvättäkta IT-hipster och skriver en bok om hur även andra kan ta del av det oändliga pengaregn som domäner ger.

Jag är inte alls rädd för att dela med mig av mina kunskaper av den enkla anledning att det finns så fantastiskt mycket möjligheter varje dag och det kommer dröja några år till innan kvoten är såpass fylld så att domänmarknaden kan liknas vid en stabil marknad med stabil efterfrågan och utbud.

I och med att engagemanget på Internet stadigt ökar så ökar också den finansiella nyttan som en domän tillför, vilket också ökar värdet på de domäner som idag finns - något som också gör att domäner som tidigare klassades som ”dåliga” nu börjar bli bättre. Domäner är således en marknad som jag gärna främjar mer stimulans på, just för att jag gärna vill att det ”tar fart” och blir en riktig marknad. I skrivande stund har det registrerats nära 1,3 miljoner .SE-domäner vilket jag tycker är ett tecken på att marknaden verkligen är mogen och att det finns spelare på marknaden som är redo att sparka boll.

Vad jag kommer gå igenom i denna bok är hur domänhandel fungerar, vad som bygger marknaden och vilken plats du kan ta om du är intresserad att ta en del av kakan. Det finns många företag som idag tjänar stora pengar på domänhandel, men det sker på flera olika sätt - vissa goda och vissa onda. Själv håller jag mig i den vitare zonen och har en del gånger varit nere i lite mer grå zon, men det har snabbt straffat sig. Alla tar idag sin egna approach till domänhandel och hur de hanterar situationer och jag kommer här försöka lära ut en så neutral version som möjligt - med undantag för mina personliga tips om hur man gör domänhandeln mer lönsam.

Om man efter att ha läst boken funderar på att börja med domänhandel, eller om man redan håller på med det och mest av intresse läser denna bok - så råder jag er att hålla er till handel som inte är medvetet onda och som utsätter oskyldiga företag för tråkiga situationer. Mer om detta senare i boken där jag går igenom ”mörka delar” av domänmarknaden.

Oavsett om du inte har några kunskaper inom domäner eller om du har någorlunda bra kunskap så kommer du troligen kunna lära dig ett och annat om domänhandel. Fokus kommer ligga på hur domänhandel fungerar och hur man kan tjäna pengar på det. Om inte annat kommer man ändå kunna lära sig en hel del om domäner, vilket gör att man blir en mer allmänbildad person på nätet. Det är helt upp till var och en att välja om man känner att domänmarknaden är något att hoppa in i - det passar inte alla personer. Man måste ha en liten säljare och en liten mäklare i sig för att lyckas - annars kan man lika gärna gå och samla pantburkar.

Jag driver idag ett bolag där en stor del av verksamheten består av handel av webbplatser och domäner - något som omsatt väldigt bra bara på den svenska marknaden, trots att marknaden är så liten som den faktiskt är. Det är ofta återkommande personer och företag man säljer och köper av - något som är ett tydligt tecken på att det får plats fler spelare på marknaden, så att det blir lite fart i det hela.

Att kunna skapa en hög lönsamhet i domäner kräver dock erfarenhet. Både genom att man gjort många köp och försäljningar men också att man kollat igenom listor med sålda domäner för att få sig en överblick om marknadsvärdet på diverse typer av domännamn. Det är en dynamisk kunskap på så sätt att den också hela tiden ändras, från dag till dag. Priser och värderingar ändras allt med Internet expanderar i antal användare och antal domäner, men också till följd av andra faktorer. Jag kommer gå igenom flera delar för att du ska få en genväg till en god uppfattning, men det kommer fortfarande kräva komplettering genom att man måste ha sett långa listor av domäner. För att ställa det i relation till något så kan jag säga att jag manuellt tittar igenom 2000 domäner (auktioner, försäljningar och listor med lediga) varje kväll och har bevakning på ytterligare 700’000 - varje dag. Det är mycket data att ta in - men det är värdefull data som hjälper mig att få en bra överblick om prisutvecklingen på domännamn och således även positiv och negativ inflation i priserna.

Det krävs en kombination av stort intresse, kunskap och erfarenhet för att faktiskt få det “rulla”. Förhoppningsvis kan denna bok hjälpa dig komma en bit på kunskapen och erfarenheten - så får du stå för intressedelen på egen hand. Om inte annat så kommer du få en god allmänbildning om en marknad som blir större för varje dag som går.



 

2. Varför domänhandel?

Något som lockat mig och många andra in i domänbranschen är att det är så löjligt hög ROI (Return on investment) på de flesta köp. I med att en domän vanligtvis kostar runt 100 kronor (.se, .com och .nu) så är det 1000% avkastning bara man säljer en domän för 1000 kr. Den högsta avkastning jag fått på en domän är (för att inte avslöja exakta värdet) flera hundra tusen procent (!). Det är alltså precis som om jag hade köpt en aktie som gick upp med flera hundra tusen procent - och hur ofta händer det? Tänk då att man också kan köpa en domän för 100 kr och sälja den för 200 kr och fortfarande dubblerat det investerade kapitalet (ROI = 200%).

Det finns flera positiva aspekter på detta. För det första så betyder detta att man faktiskt inte alls behöver mycket pengar för att kunna få tillbaka ännu mera pengar. För att vara lite krass kan man ju faktiskt säga att 100 kronor kan generera dig en förmögenhet - om du är på rätt plats i rätt tidpunkt. För det andra så gör det att du utsätter ditt kapital för extremt låg risk när du investerar någonting där du som mest kan ”förlora” 100% (man kan dock inte förlora en domän) och som snitt bör gå några tusen procent plus.

Många liknar domäner med fastigheter- just för dess “flytande” värde som kan värderas olika av olika personer och i olika scenarion. Mer om detta i nästa kapitel.

För att citera Bill Gates;

“Domains have and will continue to go up in value faster than any other commodity ever known to man”.

Det skulle utan problem idag gå att försörja sig som domänhandlare. Om man spenderade hela dagarna med att köpa och sälja domäner så skulle det absolut kunna ge en saftig lön. Själv har jag alldeles för mycket annat att göra som jag tycker är mer stimulerande, annars hade jag gjort det. Idag gör jag det bara på “deltid”, eller ja, på fritiden - det är för mig en hobby, liksom för många andra. Något jag inte kan sticka under med stolen med är att det faktiskt inte är speciellt glamouröst att sitta och bläddra in lista efter lista i flera timmar - men det är straffet man får ta för att ha en så lönsam hobby.

Men finns det då någon osäkerhet i domänhandel? Ja, om man är oerfaren finns det absolut många fallgropar som kan göra att man inte får det lönsamt. Det farliga är att inte veta när man själv är för oerfaren för att göra vissa beslut. Dock så kan det inte gå mycket värre än att man spontanköper alldeles för många domäner som man sedan inte lyckas sälja. Jag råder dig därför att noggrant följa mina råd för att inte göra dessa misstag och således förlora pengar på att ha varit alldeles för ivrig.

Jag har själv exempel på några vänner som tyckt det sett intressant ut med min handel av domäner, men det har ofta slutat med att de lagt flera tusen på domäner som de inte lyckats sälja eller tjäna pengar på. Det är dock en läxa man får ta, man lär sig för framtiden.

Något som är riktigt farligt är när det sker domän- realisationer. Ett par gånger varje år, eller i alla fall en gång per år, så blir det realisation på vissa toppdomäner, oftast “.se” och “.nu”, men även “.eu” sker med jämna mellanrum. Vid dessa tillfällen brukar jag handla upp emot ett tusental domäner, beroende på hur stor realisationen är. När en domän kostar 1 krona eller 10 kronor istället för 99 kronor - då är det befogat att “go nuts”. Här finns inte längre reglerna om att man ska vara säker på ROI eller inte - då finns bara djungelns lagar. Att registrera allt man kommer på är i dessa fall en bra idé, det finns alltid några domäner som kommer ge oväntat bra ROI framöver. Om inte annat är det riktigt roligt att sitta och registrera domäner under en realisation - jag skulle vilja likna det vid att äta en typ av godis ”som bara inte går att sluta äta”. Man blir fast.

Sedan kan det ju självklart också vara så att jag har en viss passion för domäner som gör det roligare för mig än en genomsnittlig person. För mig handlar det inte bara om pengar, utan också om att ha roligt. Faktum att kunna köpa små delar av Internet för att på så sätt kunna ”leka fastighetsmäklare” och sälja delarna av Internet dyrare än inköpspriset - det är fantastiskt.

Du kommer säkert tycka jag låter som en galning om jag berättar att jag och vissa kollegor faktiskt haft domänregistrerarkvällar där vi sitter och registrerar hundratals domäner samtidigt som vi pratar allmänt, dricker någon god whisky och kanske går ut efteråt. Det har alltså för mig blivit ett sätt att umgås, ett sätt att förfesta på och ett sätt att helt enkelt ha det allmänt gott.
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