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    Om författaren



    Jag har under mitt yrkesliv jobbat som managementkonsult och outplacementkonsult och hjälpt många att komma igång med egna företag eller utveckla de företag de redan har.Jag har under mitt yrkesliv själv jobbat som solokonsult och jag har varit VD för flera företag i olika storleksklasser – det största med ca 2500 anställda.



    Jag har i dessa olika roller själv använt mig av och även sett hur andra prövat alla möjliga marknadsföringsåtgärder. En del har misslyckats, andra har varit succéer och åter andra har jag sett hur man genom att pröva sig fram efter många misstag fått de ursprungliga idéerna att fungera genom ”trial and error”. Jag hoppas att du slipper gå igenom alla de prövningar som andra tvingats till. Jag kommer i denna e-bok beskriva vad som lyckats och rakt på sak.


    Holger Wästlund


    webbsida: http://tipsom.se

  


  
    Steg I: Så marknadsför du dig i sociala medier



    Råd 1: Använd din blogg för marknadsföring
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    I dag är det lätt att starta en egen blogg. De flesta är hobbybloggare som bloggar när de känner för det och tycker att de har något intressant att berätta. Många älskar att skriva, många tränar sig på att skriva genom sin blogg och många kan vara rätt blyga i fysiska möten och föredrar att publicera sig genom nätet. Jag har stor förståelse för denna typ av bloggande eftersom det är ett utmärkt sätt att dela med sig av sina tankar till omvärlden.


    Hur ser bloggandet ut ur marknadsföringssynpunkt? Ca 90 % av alla bloggar läses bara av bloggarens närmaste vänner och bekanta. Bloggandet leder sällan till att man får fler kunder, ökar sin försäljning, får fler medlemmar i en organisation eller vad det nu är man vill åstadkomma.


    Eftersom jag i den här e-boken beskriver olika sätt att bedriva marknadsföring utan att det kostar något så handlar det här avsnittet hur du kan driva en blogg som ett effektivt marknadsföringsverktyg som ger klirr i kassan – inte bara en stor mängd entusiastiska följare. Möjligheterna är stora. Över hälften av kvinnor mellan 35 och 45 år läser bloggar varje dag.


    Här kommer mina tips hur du gör för att din blogg ska bli ett av dina bästa marknadsföringsverktyg:


    1. Använd din blogg för att testa idéer, se om det finns en efterfrågan på de tjänster eller varor du planerar att erbjuda och ta in synpunkter från dina besökare som kan påverka vilka produkter du ska erbjuda och på vilket sätt de ska presenteras. När jag börjar planera att skriva en ny e-bok börjar jag nästan alltid med att skapa en särskild sida på min blogg som handlar om det innehåll som jag tänker skriva om. På det sättet kan jag testa mina tankar och få in värdefulla synpunkter som kan påverka e-bokens uppläggning och innehåll.


    2.Gör bloggen/hemsidan till ett verktyg för att samla mailadresser till de som är intresserade av ditt område. Erbjud informationsbrev, tipsbrev, gratis e-böcker eller liknande som gör att du, i och med att de beställer, får deras mailadress. På mina hemsidor finns i allmänhet ett tiotal olika tipsbrev att beställa och det gör att min mailinglista hela tiden byggs på och blir större och intressantare för varje dag.


    3.Gör det lätt för besökarna att orientera sig på din blogg. Dela upp dina artiklar och inlägg i logiska kategorier som dina besökare efterfrågar. Låt besökarna styra detta. Skapa kategorier och skriv om sådant som dina besökare frågar efter. Några av besökarna kommer ju förhoppningsvis bli dina kunder så småningom.


    4. Gör det också lätt för besökarna att komma tillbaka till din blogg. Tänk på att besökaren kanske följer flera bloggar så gör det enkelt att följa just din blogg genom att skapa ett s.k. RSS-flöde.
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    5.Håll bloggen aktuell. Besökarna tappar lätt intresset om de får uppfattningen att gjorda inlägg är för gamla. Om du skriver om sådant som inte är av nyhetsvärde eller som hängs upp på någon aktuell händelse så kan du helt enkelt ta bort publiceringsdatumet. Sortera hellre inläggen efter ”mest lästa” eller ”mest kommenterade”. Om du föredrar att skriva en massa inlägg eller artiklar under, låt oss säga, en dag, så kan du enkelt tidsinställa dem så att de publiceras ett och ett vid de tidpunkter som du bestämmer i förväg.


    6.Jag brukar rekommendera Wordpress som en bra mall att utgå ifrån när man skapar sin hemsida/blogg. Det systemet har många fördelar, bl.a. att du kan börja med en enkel layout så att du snabbt kommer igång och skapa det värdefulla innehållet. Det finns i dag över 2500 olika teman, dvs. layouter för hemsidor eller bloggar som skapats på Wordpress. Teman kan skapas av vem som helst och det kommer hela tiden nya. När du kommit igång med att skapa innehåll så kan du när som helst, med några enkla knapptryck, ändra tema utan att innehållet på din sajt förstörs eller påverkas överhuvud taget.


    7.Jag ser alldeles för många hemsidor/bloggar som är fulla av flasheffekter, fantastiska bilder och videos men där man snabbt tröttnar eftersom innehållet ofta är så intetsägande. Visa genom din blogg att du behärskar ditt område. Skapa bra innehåll inom ditt specialistområde och presentera det på ett sådant sätt att det ger värdefull information – gärna på ett underhållande sätt. Innehållet i din blogg är A och O. Inte utseendet!
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    8.Lär dig grunderna i SEO (sökmotoroptimering), lär dig ”pinga” och ”pusha”, dvs. se till att de söktjänster som finns för bloggar automatiskt hittar alla dina nya inlägg. Kolla t.ex. söktjänsterna Google Bloggsök, Twingly, Knuff.


    9.En del bloggare publicerar medvetet samma inlägg, eller nästan samma inlägg, återkommande med en viss tid mellan publiceringarna för att söktjänsterna ska hitta inläggen flera gånger. Varning! Det är farligt att laborera med sådana oetiska metoder.


    10.Skriv flitigt på andras bloggar med länkar till din egen blogg. Allt detta behandlar jag i andra avsnitt. Du kan också gå in på dagstidningarnas bloggar och leta efter artiklar som du kan kommentera från din blogg. Det gör att länken till din blogg syns på tidningens bloggsida.


    11.Mät och analysera vilka av dina inlägg som skapar störst intresse och mest diskussion. Utveckla dessa områden ännu mer. De mest efterfrågade inläggen kanske kan leda till att du skapar en helt ny produkt som du kan sälja?


    12.Skriv om sådant som startar diskussioner och skapar kommentarer från dina besökare. Underlätta för dina besökare att kommentera dina inlägg och andra besökares kommentarer. Då kan din blogg bli en samlings- och mötesplats för de som är intresserade av just ditt specialistområde.


    13. Underlätta för läsarna att ”dela” inläggen och därmed publicera dem på sociala medier som t.ex. Facebook, Twitter, Linkedin m.fl. I samtliga bloggsystem i likhet med Wordpress är denna funktion lätt att inkludera. Med detta s.k. tillägg visas tydliga knappar som det är lätt att klicka på så att inlägget sprids till andra.
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    Nu kanske du invänder: Den här e-boken handlar ju om marknadsföringsverktyg som är gratis. Att starta en blogg innebär att du måste betala för ett (bra) domännamn och det innebär en årlig kostnad på drygt 100:-. Var lugn – låt Google lägga in annonser på din blogg genom att t.ex. installera ”Quick Adsense” som ett tillägg. Då har du med några knapptryck fått dina kostnader betalda flera gånger om.


    Glöm dessutom inte att visa din webbadress på många ställen. Visa den på brevpapper, din e-postsignatur, fakturor, kuvert, reklammaterial och visitkort.


    Och när det gäller att tjäna pengar direkt på sin blogg så är möjligheterna stora. Vi har alla hört och läst om de ekonomiska framgångar som professionella bloggare som Blondinbella, Alex Schulman m. fl. har. Vilka som är de mest framgångsrika bloggarna ändrar sig hela tiden. Gå in på Bloggportalen.se och klicka på ”mest besökta proffsbloggare” så får du en uppfattning om vilka inom ditt intresseområde som just nu ligger i topp.


    Här kommer jag med en varning. Akta dig för att skriva på ett sätt som verkar opartiskt men som i verkligheten är marknadsföring för en viss produkt. Det kan vara lockande att göra så mot betalning från ett företag men var uppriktig och ärlig. När du sysslar med marknadsföring så visa det öppet.
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