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	Den bok som du nu håller i handen handlar om hur du kan komma i gång med en egen företagsverksamhet. Det är många små saker du då måste göra. Så det gäller att vara effektiv med din tid. Passa på att ladda ner e-boken ”Så får du mer tid helt enkelt” alldeles gratis. Där kommer du få många tidsbesparande idéer. Skriv in denna länkadress på Google så kommer du till din gratisbok.

	https://www.tipsom.se/e-bok-gratis-sa-far-du-mer-tid-helt-enkelt/ 

	 


Välkommen tillbaka

	Välkommen till den andra boken i denna lilla bokserie som handlar om att starta och driva företag som senior. I den första boken var målet att inspirera dig som är senior att våga ta steget i företagandet. I den här boken går vi djupare, med fokus på att omvandla dina drömmar och idéer till en konkret och framgångsrik verksamhet. Oavsett om du redan har en klar affärsidé eller utforskar olika möjligheter, så hittar du här råd och verktyg som kan hjälpa dig att gå vidare på din resa.

	Den här boken har titeln ”Driva eget företag som senior” och den har dessutom fått en undertitel ”…då åldern är en fördel”. Det är resultatet av en insikt jag successivt kom fram till under tiden jag skrev den första boken. Under arbetet med den boken gjorde jag intervjuer med seniorer som hade startat egna företag, jag läste många rapporter inom ämnet och jag hade erfarenheter av att som pensionär driva egen verksamhet. Det resulterade i insikten att åldern är en klar fördel för många seniorer som startar egen verksamhet. Många tror att åldern är en nackdel men jag vill sticka ut hakan och påstå att åldern, och därmed erfarenheten, oberoendet och modet kan för många seniorer vara en klar fördel.  

	Fler och fler pensionärer väljer idag att fortsätta arbeta genom att starta en egen företagsverksamhet, och det finns många goda skäl till det. Företagandet kan ge dig möjlighet att bibehålla och utveckla dina sociala kontakter, något som många upplever som viktigt när det aktiva arbetslivet tar slut. Att driva en egen verksamhet kan också skapa en extra ekonomisk trygghet, ge en känsla av frihet och erbjuda en chans att använda din livserfarenhet på ett sätt som känns meningsfullt.

	Du kanske ser företagandet som ett sätt att förverkliga drömmar som tidigare legat på is, eller som en möjlighet att hålla dig mentalt och fysiskt aktiv. I den här boken får du vägledning i de praktiska steg som krävs för att sätta i gång och driva en framgångsrik företagsverksamhet. Genom konkreta checklistor och strategier går vi igenom allt från marknadsföring och hur du får rätt betalt för det du levererar, till att hålla koll på ekonomin och fatta beslut kring kostnadseffektivitet och det viktigaste i ditt företagande – du själv.

	Bakgrunden till denna bok bygger på min erfarenhet av att arbeta med både företag och individer som vill utvecklas och hitta nya karriärvägar. Jag har haft förmånen att följa människor genom stora förändringar, från mitt arbete som VD för ett konsultföretag till rollen som rådgivare för människor som söker nya utmaningar efter arbetslivet. Under åren har jag särskilt uppmärksammat hur företagandet kan vara en fantastisk möjlighet för seniorer, inte bara som ett sätt att öka sina inkomster, utan också som ett sätt att behålla sitt engagemang i arbetslivet och dela med sig av sin kunskap och erfarenhet.

	En annan dimension i min bakgrund kommer från en parallell karriär som artist. Jag har genom åren uppträtt som programledare och underhållare både inom och utanför Sverige, och där kommit i kontakt med många artister som haft företagandet som en livsstil – människor som arbetar så länge de har en publik. Många av dessa måste ta eget ansvar för sin verksamhet, oavsett om det gäller marknadsföring, ekonomi eller att hitta kreativa lösningar för att nå sina mål. Det är lärdomar från båda dessa världar som jag har samlat i denna minibokserie.

	Fokus i den här boken ligger på att ta dig från idé till verklighet, steg för steg, och varje kapitel är utformat så att det ska ge dig den praktiska kunskapen som behövs för att fatta genomtänkta beslut och driva en hållbar verksamhet. Du får tillgång till både vägledning i de administrativa aspekterna och tips på hur du kan dra nytta av skattefördelar och hur du kan driva din verksamhet efter dina egna behov och önskemål som pensionär.

	Min förhoppning är att denna bok ska fungera som ett stöd för dig som står inför att starta eller nyligen har startat en egen företagsverksamhet. Kom ihåg att även om råden i boken bygger på beprövad erfarenhet, är det viktigt att du väljer det som passar just dig och din situation. Ditt företagande är din egen resa, och ansvaret för resultatet ligger i dina händer.

	 

	Lycka till, och låt ditt företag blomstra!

	Holger Wästlund
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	1 Marknadsföring som är gratis

	När du startar en verksamhet är det viktigt att sprida information om din produkt eller tjänst till rätt målgrupp. Din marknadsföring behöver inte kosta mycket pengar – det finns en mängd effektiva och kostnadsfria metoder att använda. Att vara pensionär ger dig dessutom en fördel när det gäller tid och erfarenhet, vilket gör att du kan använda dessa tekniker på ett smart sätt. Här är några kostnadseffektiva strategier som hjälper dig att nå ut till dina potentiella kunder.

	Hisspitchen – fånga intresset på några sekunder

	En effektiv marknadsföring börjar med att du tydligt kan beskriva vad du gör. Skapa en kort presentation av din verksamhet, som du enkelt kan använda i samtal eller online. Denna "hisspitch" ska vara så kort och koncis som möjligt, men samtidigt unik och intresseväckande. Föreställ dig att du bara har 30 sekunder på dig att övertyga någon om varför de ska välja just din tjänst eller produkt. Genom att formulera ditt budskap tydligt och enkelt kan du skapa nyfikenhet och få människor att vilja veta mer.

	Gör dig synlig på nätet

	
Att finnas på Google och där göra sig sökbar och nåbar är viktigt. Hur blir du sökbar på bästa sätt? Du kan ha en egen hemsida, en blogg eller fyllt i dina uppgifter på Google My Business. 

	Google’s primära avsikt med sina sökmotorer är att hitta de bästa sidorna och den bästas informationen inom varje nisch eller specialområde. Det viktigaste, och det som fungerar i längden, är att du konsekvent levererar bra, relevant och aktuellt innehåll inom ditt specialområde. 

	Om du vill gå ett steg längre för att göra dig ännu mer sökbar kan du lära dig grunderna i något som kallas sökmotoroptimering (SEO) genom att ladda ner Google’s egen handbok. Sök på ”handbok i sökoptimering”. Det är en av de bästa handledningar inom ämnet – och dessutom är den gratis. 

	Använd sociala medier

	Sociala medier är en av de mest kostnadseffektiva marknadsföringskanalerna. Plattformar som Facebook och Instagram är gratis att använda och erbjuder stora möjligheter att nå din målgrupp. Som pensionär har du en fördel av att många äldre, potentiella kunder också finns på dessa plattformar. Genom att skapa en närvaro på sociala medier kan du bygga upp en följarskara, delta i diskussioner och dela innehåll som visar på din expertis. Tänk på att interaktion och kommunikation är nyckeln – svara på kommentarer och delta i relevanta grupper och diskussioner.

	Skapa värdefullt innehåll

	Att skriva artiklar, blogginlägg eller inlägg på sociala medier som visar att du är expert på ditt område är ett kraftfullt sätt att bygga förtroende hos din målgrupp. Du kan erbjuda tips, insikter eller lösningar på problem som dina potentiella kunder står inför. Genom att ge värde utan att direkt sälja, kan du bygga upp långsiktiga relationer med dina kunder.

	Skicka pressmeddelanden

	Att skicka ut pressmeddelanden kan verka gammaldags, men det är fortfarande en effektiv metod, särskilt om du har en unik eller lokal vinkel på din verksamhet. Ett välskrivet pressmeddelande kan leda till gratis publicitet i lokala tidningar, branschtidningar eller på webbplatser som är relevanta för din målgrupp. Det är dessutom ett utmärkt sätt att träna dig på att formulera vad du håller på med på ett övertygande och professionellt sätt.

	Lokalt nätverkande och föreningar

	För pensionärer kan lokal marknadsföring och nätverkande vara en guldgruva. Ta vara på möjligheterna att synas i lokalsamhället genom att delta i föreningar, gå på nätverksträffar eller hålla föredrag på lokala Rotary- eller PRO-möten. Genom att synas och höras i sammanhang där din målgrupp befinner sig kan du skapa personlig kontakt, vilket ofta leder till affärer. Människor är mer benägna att anlita någon de känner och litar på.

	Gratis annonsering och marknadsplatser

	Plattformar som Blocket och Tradera ger dig möjlighet att sälja dina varor eller tjänster till låg kostnad. Du kan också undersöka lokala anslagstavlor, både fysiska och digitala, för att sprida information om din verksamhet. Dessa typer av marknadsplatser är ofta kostnadseffektiva och enkla att använda.

	Att marknadsföra din verksamhet behöver således inte vara dyrt. Genom att använda smarta, kostnadsfria eller väldigt billiga metoder kan du sprida budskapet om din produkt eller tjänst till en bred publik. Jag använder mig uteslutande av dessa gratismetoder. Det är lönsamt och samtidigt rätt roligt.

	Många pensionärer har erfarenhet, tid och tålamod att använda dessa verktyg på ett effektivt sätt. Kom ihåg att nyckeln till framgångsrik marknadsföring är kontinuitet och engagemang

	 

	Detta är en provläsningsfil. Du är välkommen att skaffa hela boken.
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